




成約顧客属性

  職種

会社員 82%

公務員 7%

専門職（医師・弁護士） 6%

その他 3%

自営業 1%
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  投資経験

    投資経験なし

    46%
    投資経験あり

    54%
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成約顧客動向

  成約顧客の通算購入回数

追加購入

30%
初回購入

70%

  成約顧客の購入物件数

1件 複数件

59%

41%

  初回購入から追加購入までの期間

～1ヶ月後 ～2ヶ月後 ～3ヶ月後 ～6ヶ月後 ～12ヶ月後 それ以降
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販売物件情報

  物件平米

0% 20% 40% 60% 80% 100%

13%75%9%

  物件単価

0% 20% 40% 60% 80% 100%

12%47%36% 5%

  物件所在地

東京都

大阪府

神奈川県

京都府

兵庫県

73%
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初回購入

追加購入

※いずれも四捨五入の関係で構成比の合計が100%にならない場合がある

2000万未満 2000万円台 3000万円台 4000万以上

～20平米 ～30平米 ～50平米 ～80平米
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